T Bl hOLOt A @@@ UNINDUSTRIA BOLOGNA
Il ruolo degli incubatori universitari e il
loro rapporto con la finanza : il
caso di AlmaCube srl



1) Una breve presentazione

2001-2012 : Consorzio di imprese senza fine
di lucro. 70 start up complessivamente
supportate

2013: chiusura consorzio e lancio s.r.l. 50%
Unibo- 50% Unindustria Bologna

2013: costituzione di AlmaPlasma s.r.l, primo
spin off partecipato dall'incubatore

2014: e incubatore certificato



2) SERVIZI per spin off e start up

INCUBAZIONE PER

SPIN OFF INCUBAZIONE PER SPIN OFF
P Unibo ACCREDITATE E START UP
PATLIREAZALS per
laboratori e brevetti * Convenzione Unibo per
* Spazio uso ufficio gratuito laboratori e brevetti
 Temporay Management e * Spazio uso ufficio a
contabilita pagamento
* Consulenza strategica e * Consulenza strategica e
formazione formazione
* Convenzione gratuita * Fostering the Growth
Unindustria

* Fostering the Growth



3)Il supporto finanziario agli spin off partecipati

1. Seed capital per il vincitore della Start Cup ER-
sezione Bologna

2. Partnership con Premio Marzotto e portale Siamo
Soci

3. Rapporto preferenziale con due banche del
territorio: erogano 40.000 euro di mutuo senza
garanzie e avvallano l'investimento della start up
nelle application per i bandi finanziamento.

4. l'incubatore ha attirato I'attenzione di :

 BA «informali»
* Manager interessati a W4E



4) Nelle attivita di fund raising I'incubatore
fornisce un endorsement agli spin off che.......

1.

Vogliono creare un’organizzazione che cresce ( e
non una mera occasione di lavoro per precari)
Hanno un a.d. full time

Hanno chiaro come il mercato sia interessato
all’acquisto di milioni di prodotti finiti/servizi ( e
non a prototipi e a brevetti)

Redigono un budget previsionale dei flussi di
cassa in entrata ( ricavi, capitale di debito e
capitale di rischio) consci che i numeri digitati non
accadono per «casualita fortunate»



